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Region Hovedstaden
Center for Ejendomme

Baggrund for udbud af rammeaftale for strategisk partnerskab

 Politisk gnske om strategisk partnerskab
- Udfordringer med de traditionelle udbudsmodeller

- Partnerskabsaftale giver regionen fordele og nye handlemuligheder
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Region Hovedstaden

Strategiske partnerskaber

Hvad er det:
- Relativt ny samarbejdsform i offentligt byggeri i
Danmark — flere bygherrer har dog erfaringer

* Direkte tveergaende samarbejde mellem
bygherre, radgivere og entreprengrer

* 4-arig rammeaftale med mulighed for bade at
gge og reducere antallet af projekter

Flere penge til

renovering

Hvorfor arbejde hermed:

* En stor portefalje, et langvarigt partnerskab og
en god rammeaftale sikrer incitament til at gare
det bedre

- Konkret forventer vi at opna:

e

* Reduktion i transaktionsomkostninger
* Feerre fejl

* Hurtigere eksekvering

* Starre indflydelse i hele projektforlgbet
* Rigtig pris fra starten

* Feerre tvister

Mogens Kornbo 16. juni 2020



Region Hovedstaden
Center for Ejendomme

CEJ’s udbudsmaessige "motorveje”

Nyt
byggeprojekt

Strategisk Radgiverudbud er Entrepriseudbud er afholdt.
Partnerskab afholdt Mulighed for konkurrence

Enkeltstaende

udbud Radgiverudbud Entrepriseudbud

Udbud via
radgiver-
rammeaftale

Miniudbud for

o Entrepriseudbud
radgivning
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Nar strategisk partnerskab er valgt opdeles projektet i trin

Trin -1 | M Trin 3
> eller go Projektering og
udfgrelse

Planleegning Behovsafklaring Byggeprogram

Projektforslag

| trin 3 indgas

Intern CEJ-opgave Partner involveres Her dannes projektets pris = kritisk for succes :
fastprisaftale
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Region Hovedstaden

Strategisk partnerskab kraever ogsa forandring hos bygherren
CEJ Uddannelsesprogram

Chefworkshop
Praesentere indhold i Strategiske Partnerskaber og indhold i treeningsprogram

Traeningsmodul 1
Grundlaeggende forstaelse for Strategiske Partnerskaber
Fokus: Jura og samarbejde

Traeningsmodul 2
Sadan arbejder vi i Strategiske Partnerskaber
Fokus: @konomi og projektledelse

Traeningsmodul 3
Nar partnerskabet har det sveert
Fokus: Konfliktlasning

Treeningsmodul 4
Bygherrens organisering og ansvar
Fokus: Organisering og individuel handlingsplan

Traeningsmodul 5
Driftsherrens opgaver, muligheder og ansvar i et Strategisk Partnerskab
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Opfelgende aktiviteter

Bygherre kom petencer Intern information
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Id Wdbud og implementering af Strategisk startdato Slutdato
partnerskab
1 | Dpstart og markedsdialog ma 05-08-19 ma 04-11-19
10 | Udbudsgrundlag og udbud ti 20-08-19 on 30-06-21

Udbudsproces for det strategiske partnerskab

STYREGRUPPEM@DE Drafte
markedsdialog, principbeshutning om
mal, opgavetyper og organisering
Efterarsferie uge 42
Opgavebeskrivelse ved inddragelse af
fagledere, udpegede

og drgftelse af vesentlige
Casebeskrivelser
Udarbejde tilbudsliste og

Udbuds-
bekendtggrelse
25/6-20

FU: 16 juni 20
RR: 23. juni 20

STYRERUPPEM@DE om indhold i udbud

ma 18-11-19 ma 18-11-19

ma 14-10-19
on 11-03-19

fr 18-10-13
to D6-02-20
ti17-12-19 ti 17-12-19

i 01-10-19
ma 18-11-19

to 13-02-20
to 27-02-20

Udveelgelse

@& 1811

(Betinget)
Tildeling: 15/1-
21. Kontrakt:
1/2-21

Endeligt tilbud
15/12-20 og
evaluering

Politisk
orientering

Indledende
tilbud

Forhandling #1
og evt. #2

vasentlige dele af udbudsmateriale og
udbudsjura
31 Fardigggre udbudsmateriale fr 05-06-20 ma 15-06-20
32 Endelig tilpasning af udbudsmateriale  ti 16-06-20 ma 22-06-20
33 Prkvalifikation ti 23-06-20 on 05-09-20
3 Regionsradsmgde i 23-06-20 ti 23-06-20
35 Annoncering to 25-06-20  to 25-06-20
36 Prkvalifikationsperiode to 25-06-20  ma 24-08-20
7 Sommerferie ma 06-07-20 fr 31-07-20
38 Handtering af spprgsmal to 25-06-20  ma 17-08-20
E Ansggningsfrist ma 24-08-20 ma 24-08-20
opgave Y eksterme opgaver Manuel opgave P Kun shordato a
opdeling oo Ekstern milepze] o Kun varighed S peadline +
Projekt: . . .
Dato: on 13-05-20 Milepael & Inaktiv opgave Manuel oversigtsoplgfining  ses———— Fremdrift
Hovedopgave "1 inaktiv milepz| Manuel oversigt """ manuel status
Projektoversist I 1 Inaktiv oversigt 1 1 kunstart C
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