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Baggrund for udbud af rammeaftale for strategisk partnerskab 
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• Politisk ønske om strategisk partnerskab 
• Udfordringer med de traditionelle udbudsmodeller
• Partnerskabsaftale giver regionen fordele og nye handlemuligheder
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Strategiske partnerskaber

Hvad er det:

• Relativt ny samarbejdsform i offentligt byggeri i 
Danmark – flere bygherrer har dog erfaringer

• Direkte tværgående samarbejde mellem 
bygherre, rådgivere og entreprenører 

• 4-årig rammeaftale med mulighed for både at 
øge og reducere antallet af projekter

Hvorfor arbejde hermed:

• En stor portefølje, et langvarigt partnerskab og 
en god rammeaftale sikrer incitament til at gøre 
det bedre

• Konkret forventer vi at opnå:

• Reduktion i transaktionsomkostninger
• Færre fejl
• Hurtigere eksekvering
• Større indflydelse i hele projektforløbet
• Rigtig pris fra starten
• Færre tvister 
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Flere penge til 
renovering
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CEJ’s udbudsmæssige ”motorveje”
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Nyt 
byggeprojekt

Strategisk 
Partnerskab

Rådgiverudbud er 
afholdt

Entrepriseudbud er afholdt.
Mulighed for konkurrence

Enkeltstående 
udbud Rådgiverudbud Entrepriseudbud

Udbud via 
rådgiver-

rammeaftale
Miniudbud for 

rådgivning Entrepriseudbud

?

?

?
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Når strategisk partnerskab er valgt opdeles projektet i trin
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Trin -1
Planlægning

Trin 0
Behovsafklaring

Trin 1
Byggeprogram

Trin 2
Projektforslag

Trin 3
Projektering og 

udførelse

Her dannes projektets pris = kritisk for succes I trin 3 indgås 
fastprisaftalePartner involveres

Stop 
eller go

Stop 
eller go

Stop 
eller go

Intern CEJ-opgave
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30. marts 2020

Strategisk partnerskab kræver også forandring hos bygherren
CEJ Uddannelsesprogram

6

Chefworkshop 
Præsentere indhold i Strategiske Partnerskaber og indhold i træningsprogram
Træningsmodul 1
Grundlæggende forståelse for Strategiske Partnerskaber
Fokus: Jura og samarbejde
Træningsmodul 2
Sådan arbejder vi i Strategiske Partnerskaber 
Fokus: Økonomi og projektledelse
Træningsmodul 3
Når partnerskabet har det svært
Fokus: Konfliktløsning
Træningsmodul 4 
Bygherrens organisering og ansvar
Fokus: Organisering og individuel handlingsplan
Træningsmodul 5 
Driftsherrens opgaver, muligheder og ansvar i et Strategisk Partnerskab
Opfølgende aktiviteter
Intern information 
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FU: 16 juni 20
RR: 23. juni 20

Udbuds-
bekendtgørelse 

25/6-20
Udvælgelse Indledende 

tilbud
Forhandling #1 

og evt. #2
Endeligt tilbud 
15/12-20 og 
evaluering 

(Betinget) 
Tildeling: 15/1-
21. Kontrakt: 

1/2-21

Politisk 
orientering

Udbudsproces for det strategiske partnerskab 
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